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В настоящее время во всех областях республики функционируют 161
кредитное товарищество с участием в их уставных капиталах Аграрной
кредитной корпорации (АКК), учредителями которых являются порядка 6,2
тысячи сельскохозяйственных формирований. Если учитывать, что общее
количество сельскохозяйственных формирований в республике составляет
порядка 166 тысяч единиц, то уровень их вовлечения в кредитные
товарищества можно считать недостаточным.

Расширение и развитие кредитных товариществ важно и с той точки
зрения, что размеры и эффективность государственной поддержки
производства сельскохозяйственной продукции относятся к тому критерию,
который характеризует уровень государственного регулирования
агропродовольственным комплексом.

По данным Министерства сельского хозяйства РК обеспеченность
отрасли финансово-кредитными ресурсами составляет около 25%, в том
числе растениеводство – 26%, животноводство и рыбное хозяйство – 36%,
переработки продукции растениеводства и животноводства – 36%, развитие
на селе несельскохозяйственного предпринимательства – 1,5%. Из 23,5 млрд.
тенге, направленных на финансовую поддержку кредитных товариществ
через АКК, в растениеводстве было использовано 51,9%, в животноводстве –
47,6%, в сфере переработки – 0,4%  средств [1].

Как положительную тенденцию можно отметить также рост объемов
предоставляемых сельскохозяйственным товаропроизводителям
долгосрочных займов. Доля долгосрочных кредитов за эти годы достигла
75%-го уровня, или 17,6 млрд.тенге, в то время, как удельный вес
краткосрочных кредитов снизился до 25%, или 5,9 млрд.тенге. Это
свидетельствует о положительных направлениях использования займов,
поскольку, если раньше фермеры использовали в основном краткосрочные
кредиты на пополнение оборотных средств, то теперь приоритетами в
использовании займов стали обновление машино-тракторного парка,
производство элитных семян, мероприятия по улучшению земель и другие
капитальные вложения на развитие растениеводства и животноводства.

Как известно, немалую финансовую поддержку сельскохозяйственным
товаропроизводителям оказывают и банки второго уровня. Однако, если



объем выданных кредитов коммерческими банками за последние три года
возрос почти в 4 раза, то кредитование сельского хозяйства увеличилось
всего лишь на 40%. Причем, доля кредитов в совокупном кредитном
портфеле банков второго уровня, предоставляемых сельскому хозяйству,
снизилась с 12% до 4,4% (по данным Национального банка РК). Из них
только 3-4% от общей суммы таких кредитов предоставляется крестьянским
(фермерским) хозяйствам, в то время как более 90% выделяется крупным и
средним сельскохозяйственным товаропроизводителям.

Таблица 1 - Сравнительный анализ конкурентных преимуществ Корпорации
и

банков второго уровня

Наименование Виды деятельности Основные конкурентные
преимущества

АО "Аграрная
кредитная
корпорация"

Оказание услуг по
предоставлению
финансово-
кредитных ресурсов
сельскохозяйственн
ым
товаропроизводител
ям и на развитие
несельскохозяйствен
ных видов
предпринимательско
й деятельности на
селе.

1.Сравнительно низкая
процентная ставка
вознаграждения для конечного
заемщика (не более 10%
годовых) по предоставляемым
кредитам.
2. Щадящие условия залоговой
политики при предоставлении
кредитов
сельскохозяйственным
товаропроизводителям.
3. Наличие действующей
разветвленной сети кредитных
товариществ по оказанию
финансовых услуг в сельской
местности.
4. Обслуживание
сельскохозяйственных
товаропроизводителей по
месту осуществления их
деятельности.
5.Предоставление условий для
льготного кредитования в
целях увеличения  доходности
сельскохозяйственных
товаропроизводителей.

АО
«Казкоммерцбан
к»

Оказание всех видов
банковских услуг

1.Широкий спектр банковских
услуг;
2.Высокий уровень сервиса
обслуживания.

АО «Народный Оказание всех видов 1.Широкий спектр банковских



банк
Казахстана»

банковских услуг услуг;
2. Высокий уровень сервиса
обслуживания.

АО
«БанкЦентркред
ит»

Оказание всех видов
банковских услуг

1.Широкий спектр банковских
услуг;
2.Высокий уровень сервиса
обслуживания.

Примечание: составлена автором по данным различных источников
Между тем банки второго уровня (БВУ) остаются основными

конкурентами Корпорации в предоставлении кредитов и оказании других
финансовых услуг сельскохозяйственным товаропроизводителям. Однако, с
точки зрения предоставления финансово-кредитных ресурсов
сельскохозяйственным товаропроизводителям, Корпорация имеет
конкурентные преимущества по сравнению с банками второго уровня, хотя
она не оказывает других видов банковских услуг (таблица 1).

Ключевыми конкурентными преимуществами Корпорации по
сравнению с другими участниками рынка являются более низкая стоимость
кредитования сельхозтоваропроизводителей и более длительные сроки
финансирования, обусловленные возможностью привлечения
государственных средств на поддержку АПК.

Существенным отличием АКК от БВУ является высокая концентрация
кредитных ресурсов в сфере АПК, что обуславливает высокое влияние
отраслевых рисков на кредитную деятельность самой корпорации.

За прошедшие годы АКК достигла существенных результатов в
реализации государственной политики по финансовой поддержке
предприятий агропромышленного комплекса страны и в обеспечении
доступности  финансово-кредитных ресурсов для сельскохозяйственных
товаропроизводителей.

Таблица 2 - Основные показатели АО «Аграрная кредитная корпорация» и
ведущих коммерческих банков по состоянию на 01.01.2013 г.

Наименование
показателей АКК

АО
«Казком-
мерцбанк

»

АО
«Народный

сберегательны
й  банк

Казахстана»

АО «Банк
ЦентрКреди

т»

Активы, млрд.
тенге

86,5 2 444,8 2 408,0 1 087,8

Собственный
капитал, млрд. тенге

64,8 308,0 339,6 87,1

Кредитный
портфель, млрд.
тенге

82,1 1 917,7 1 319,2 789,1

Чистый доход, млн. 387,2 130,9 70,0 350,0



тенге
Доходность активов
(ROA), %

0,45 0,005 0,003 0,32

Доходность
капитала  (ROE), %

0,60 0,04 0,02 0,40

Примечание: составлена автором по данным источника 2.

Данные таблицы 2 показывают, что стоимость и активов, и собственного
капитала Аграрной кредитной корпорации значительно меньше, чем
аналогичные показатели приведенных банков второго уровня. Так, к
примеру, величина активов АКК более чем в 28 раз меньше, чем у АО
«Казкоммерцбанк» и АО «Народный сберегательный банк», более 12 раза
меньше стоимости активов АО «БанкЦентрКредит».

Вместе с тем, величина чистого дохода АКК превышает размеры
аналогичных показателей коммерческих банков, несмотря на то, что
кредитный портфель Корпорации опять-таки значительно ниже, чем у БВУ.
Так, если за 2012 год Корпорацией был получен чистый доход в размере
387,2 млн.тенге, то, например, АО «Народный сберегательный банк»
получил в 5,5 раза меньше дохода.  Все это можно объяснить, прежде всего,
низкой стоимостью кредитования сельхозтоваропроизводителей и более
длительными сроками предоставления кредитов, и что, также немаловажно,
значительно низкими административно-управленческими (операционными)
расходами Корпорации по сравнению с коммерческими банками.

Таким образом, Аграрная кредитная корпорация имеет ряд преимуществ
по сравнению с банками второго уровня по финансированию и кредитованию
сельскохозяйственных товаропроизводителей. Тем не менее, результаты
проведенного SWOT анализа свидетельствуют о имеющихся недостатках и
возможностях АКК в реализации государственной политики по финансовой
поддержке предприятий агропромышленного комплекса страны. К примеру,
ежегодно возрастающий объем бюджетного  финансирования Корпорации
создает угрозу полной ее зависимости от государственных средств и низкую
маневренность свободными финансовыми ресурсами. К тому же, сегодня
приняты меры по снижению расходов республиканского бюджета, что
автоматически приведет к сокращению бюджетного финансирования и
кредитования субъектов АПК и она должна стремиться к привлечению
других источников, в частности, иностранных займов.

Сегодня имеется сформированная клиентская база субъектов АПК, а
также практический опыт в кредитовании сельскохозяйственных
товаропроизводителей, однако это может привести как к снижению
конкурентной активности самой Корпорации, так и к потере новых
потенциальных клиентов.

Поскольку при бюджетном финансировании ограничены размеры
кредитных ставок, то это должно быть стимулом для Корпорации к развитию



страховой деятельности, которая позволит снизить риски, связанные с
недополучением прибыли сельхозтоваропроизводителями.

Необходимо изменить политику формирования портфеля финансовых
активов с целью повышения их доходности, что позволит сформировать
необходимый уровень провизий и даст возможность для расширения
масштабов ее деятельности.

БВУ, оказывающие широкий спектр банковских услуг и достигшие
высокого уровня  сервиса обслуживания, имеют преимущество перед АКК,
поэтому Корпорации необходимо расширить перечень финансовых услуг,
адаптированных к потребностям сельхозпроизводителей и сельского
населения. Это должно повысить активность сельского предпринимательства
в реализации масштабных инвестиционных высокотехнологичных проектов,
имеющих значительный мультипликативный эффект на экономику
Казахстана.

Список литературы

1.www.agrocredit.kz
2.Ottmar Röhm und Stephan Dabbert (2003): Integrating agrienvironmental

programs into regional production models. American Journal of Agricultural
Economics 85 (1), pp 256 – 267 Impact factor 1,034

www.agrocredit.kz

